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A tua curiosidade A tua vontade para trabalhar
pelo mundo empresarial em novos desafios

O teu talento O teu conhecimento

O que te aproxima do CFS
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O que é?

O Call for Solutions Universities é um programa de inovagao
aberta que convida alunos finalistas de mestrado das melhores
instituicOes de ensino superior a resolverem, em contexto de
estagio curricular, desafios dos diferentes negdcios Sonae.

O Call for Solutions tem duracdo de 4 a 5 meses e,
habitualmente, o processo de procura de solugcao criativa para
os desafios, assim como respetivos resultados, sao vertidos nas
dissertacdes/teses/relatorios de final de curso.

Objetivos

* Fazer da inovacdo aberta uma pratica quotidiana com
resultados diretos para o negocio;

* Reforgar o fluxo de conhecimento Universidade-Empresa;

* Detetar talento jovem.

DO AE
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&—— Area de conhecimento: Matematica

O desafio O desafio explicado Métricas de sucesso Geografia

Implementagdo de uma metodologia de previsao de vendas . .
- Diferenciagdo clara e correta

dinamica com reavaliagao continua. .
e . de diferentes segmentos de
Identificacao de diferentes gamas de comportamentos de
. . . \ comportamentos de vendas;
o . vendas, aplicagao de métodos de previsao ajustados as . .
Otimizacdo do processo de . . - Definigao dos métodos
. mesmas e desenvolvimento e aplicacdo dos mesmos. o . .
Sport Zone previsao de vendas numa - . o preditivos de maior eficacia .
. Deverao ser analisados histéricos do comportamento de Maia
UpStream cadeia de retalho . . para cada segmento;
. vendas de artigos permanentes do retalho especializado do ~
desportivo e . - Apresentacdo de uma
desporto, definicdo clara de segmentos diferentes de
. . . plataforma em que estas
comportamentos de vendas, limpeza de Outliers, aplicacao de I
previsdes possam ser

métodos de previsdao adequados a cada cada segmento e
. . apresentadas e trabalhadas.
desenvolvimento de uma ferramenta capaz de os aplicar.
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&—— Area de conhecimento: Matematica

Negdcio O desafio O desafio explicado Métricas de sucesso Geografia

Qual 0 % de ruturas em loja Numa cadeia onde temos 70% das combinag¢des SKU/LOJA % ruturas
ideal para artigoscom  com ponto de encomenda = 1, qual a margem ideal de % de , ° . Maia
Nivel de Stock médio
ponto de encomenda =1"? ruturas?

Sport Zone
Downstream
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&—— Area de conhecimento: Matematica

Negdcio O desafio O desafio explicado Métricas de sucesso Geografia

Otimizacao do modelo de

Centro . Organizagao e otimizagao do modelo de data analytics da Implementagao do modelo
. data analytics para suportar o . . . ) .
Corporativo o Auditoria Continua, que permita definir threasholds dos para a area de compras e Matosinhos
o processo de Auditoria . » . .
indicadores criticos dos negdcios vendas de uma empresa

Continua
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&—— Area de conhecimento: Matematica

Negdcio O desafio O desafio explicado Métricas de sucesso Geografia

Centro Criagao de um scorecard do Criagdo de um scorecard de avaliagao do risco de seguranga
Corporativo risco de seguranga alimentar com base num conjunto de indicadores pré- Criacdo do scorecard Matosinhos
alimentar definidos
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Agarra o
desafio




